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Programacéo de Capacitacdes — Marco 2018

Periodo PALESTRAS | Nome do Evento | Belém Horario CH | Investimento
07,12, 14, 19, 21, |Passo a Passo para Formalizacéo do oh %Sullh on Gratuita
26 e 28.03.2018 Microempreendedor Individual (MEI) 15h as 17h
05.03.2018 Entendendo sobre Franquia 19h as 21h | 2h R$ 15,00
06, 13,20 e O Que Muda com o e-Social? . .
27.03.2018 A Simplificacdo nas Obrigacdes Trabalhistas e & Lot ) 24 Sl
09.03.2018 Linhas de Crédito do Banco do Brasil 14h as 16h | 2h Gratuita
16.03.2018 Linhas de Crédito do Banco da Amazoénia 14h as 16h | 2h Gratuita
06.04.2018 Linhas de Crédito da Caixa Econdmica Federal 10h as 12h | 2h Gratuita
11.04.2018 Palestra EMPRETEC 19h as 21h | 2h Gratuita

Periodo MINI-CURSO | Nome do Evento | Belém Horéario CH | Investimento
13 e 14.03.2018 | Aprendendo a Administrar 18h as 22h | 8h R$ 50,00
15.03.2018 Aprendendo a Comprar 18h as 22h | 4h R$ 30,00
16.03.2018 Inovacé@o e Modelo de Negdcios | CANVAS 8has 12h | 4h R$ 30,00
20.03.2018 Aprendendo a Controlar Meu Dinheiro 14h as 18h | 4h R$ 30,00
20 a 22.03.2018 Transforme sua Ideia em Modelo de Negocio 18h as 22h | 12h R$ 60,00
22.03.2018 Aprendendo a Vender 18h as 22h | 4h R$ 30,00
27.03.2018 Aprendendo a Formar Precgo 14h as 18h | 4h R$ 30,00

Periodo CURSO | Nome do Evento | Belém Horério CH | Investimento
05 a 09.03.2018 | Gestéo para Pequenos Negdcios 18h as 22h | 20h R$ 80,00
12 2 16.03.2018 | Atendimento ao Cliente 14h as 18h | 20h R$ 80,00
19 a 23.03.2018 Lideranca em Foco 18h as 22h | 20h R$ 80,00
02 a 06.04.2018 |Como Elaborar um Plano de Negdcio 18h as 22h | 20h R$ 80,00

. 08h as 12h

23 a28.04.2018 |Seminario EMPRETEC 14h 3s 18h 60h | R$ 1.000,00

Periodo PALESTRAS | Nome do Evento | Icoaraci Horario CH | Investimento
06, 13,20 e A R ,
27.03.2018 Passo a Passo para Formalizagcdo do MEI 9h as 11h | 2h Gratuita
07,14,21 e o R :
28.03.2018 Passo a Passo para Formalizacdo do MEI 15h as 17h| 2h Gratuita
23.03.2018 A Importéancia do Capital de Giro 14h as 16h | 2h R$ 15,00

Fluxo de Caixa | Controle e Planeje as Financas de 16h30 as

23.03.2018 sua Empresa 18h30 2h R$ 15,00
23.03.2018 Linhas de Crédito do Banco do Brasil 10h as 12h| 2h Gratuita
29.03.2018 Passo a Passo para Contratacdo de Funcionario MEI | 14h as 16h | 02h R$ 15,00
29.03.2018 Preparacéo para Acessar Crédito 1?2?}%3 S | 02h R$ 15,00

Periodo MINI-CURSO | Nome do Evento | Icoaraci Horério CH | Investimento
28.03.2018 Aprendendo a Formar Preco 14h as 18h | 4h R$ 30,00
30.04.2018 Aprendendo a Controlar Meu Dinheiro 14h as 18h | 4h R$ 30,00
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Conteudo Programatico dos Eventos

Palestra do Microempreendedor Individual

(2h)

O que é? Requisitos Legais do MEI; Impedimentos para ser MEI; Atividades Permitidas ao MEI; Vantagens de formalizar;
Como se formalizar?; Quanto vai pagar?; Obrigacdes do MEI; Custo com funcionario; Portal do Empreendedor.

Mini-Curso Aprendendo a Controlar Seu Dinheiro  (4h)

Conceitos Basicos de: Cuidando do caixa;
Cuidando das contas a pagar e a receber;
Conhecendo o caderno de ferramentas.

Mini-Curso Aprendendo a Formar Preco (4h)
Conceitos Basicos de: O que séo gastos; A importancia
da margem; Formacao do preco; Ponto de equilibrio
operacional.

Mini-Curso Aprend endo a Comprar (4h)
Conceitos Basicos de: Questdes Investigadoras;
Realizando boas compras; Entendendo as etapas da
compra; Vamos as compras; Respostas que preciso.

Mini-Curso Aprendendo a_Vender (4h)
Conceitos Basicos de: Eu sei vender? Conversando
sobre Marketing; Utilizando o Marketing para vender
melhor; Construindo o futuro das minhas vendas.

Mini-Curso Aprendendo a Administrar (8h)
Conceitos Basicos de:
Eu, o empreendedor - Estabelecimento de Metas;
Mercado — Tendéncias; O Cliente;
Mercado - Fornecedores e Concorrentes; Marketing;
Resultados da empresa — Projecao;
Fluxo de Caixa e Capital de Giro;
Viabilidade da empresa — indicadores de desempenho.

Como Elaborar um Plano de Negdcios (20h)
O Que é um Plano de Negocio?;
Objetivo do Plano de Negécio;
Mercado Consumidor; Mercado Fornecedor;
Mercado Concorrente; Processo Operacional do Negécio;
Necessidade de Pessoas — Recursos Humanos;
Localizacao — Importancia;
Projecdo do Volume de Vendas;
Analise Financeira — Esse Negdécio da Dinheiro?

Palestra Entendendo sobre Franguia (2h)
Conceitos fundamentais;
Principais investimentos do franqueado;
Boas praticas do franqueador e do franqueado;
Vantagens para o franqueado;
Quando nao ser um franqueado;
Passos para a selecdo de uma franquia.

Palestra Fluxo de Caixa | Controle e Planeje as
Financas de sua Empresa (2h)
Cenario atual das empresas brasileiras;
O que é um fluxo de caixa;
A importancia do fluxo de caixa;
Elaboracéo de fluxo de caixa;
Administracao de recursos de fluxo de caixa.

Palestra de Linhas de Crédito_(2h)
Instituicdes financeiras informam quais linhas de crédito
estdo disponiveis em suas respectivas instituicdes para
empresarios.

O Que Muda com o0 _e-Social ?
A Simplificacdo nas Obrigacfes Trabalhistas (2h)
O que é o e-social; O que vai simplificar;
Prazos de implementacao;
Procedimentos a serem adotados pelo empresario.

Palestra A Importancia do Capital de Giro_para o
Sucesso do seu Negocio (2h)
Cenario atual; O que é capital de giro;
Necessidade do capital de giro;
Determinacao do capital de giro;
Origem e aplicacdes de recursos.

Mini-Curso Transforme sua Ideia__em Modelo de
Negocio (12h)
Diferenciacéo e Inovacéo na proposta de valor do
negocio;
Importancia do cliente na geracao e captura de valor;
A eficiéncia na entrega de valor.

Gestdo para pequenos negdcios (20h)
Gestédo empreendedora; Gestdo de mercado;
Gestéo financeira; Gestao de pessoas;
Gestéo de marketing.

Inovacéo e Modelo de Negdcios | CANVAS (4h)
Construir Propostas de Valor inovadoras com base nos
conhecimentos adquiridos utilizando o conceito de
Modelo de Negécios CANVAS. Ideal para quem quer
iniciar um negdcio ou redirecionar um negaocio existente.

Atendimento ao Cliente (20h)

Tratar bem ou atender bem?; Superar as expectativas dos clientes; Como agir em situacées de adversidade;
Atrair, reter e fidelizar o cliente: uma atitude dindmica na empresa; Como agir diante das reclamaces do cliente?

Vagas LIMITADAS |
www.pa.sebrae.com.br |

N&o fazemos RESERVAS
metropolitana-treiname
Para informag&o ou inscricdo em eventos gratuitos, |

Demais eventos, a inscricdo deve ser feita presenci

nto@pa.sebrae.com.br
igue 0800-570-0800 (7h as 19h).
almente.

Endereco Belém: Rua Municipalidade, 1461 (entre Dom Pedro | e Dom Romualdo de Seixas).
Fone: 3181-9001 / 9002 / 9003 / 9004 (8h as 17h).

Endereco Icoaraci:

Rua Padre Julio Maria, 960 (32 Rua) | Bairro: Cruzeiro

Fone: 3227-7080 (8h as 12h e das 14h as 18h).

Documentos Necessarios para Inscri¢ao:
Pessoa Fisica: Nome Completo, CPF, Endereco Completo e Telefone | Pessoa Juridica: Razédo Social, N.° CNPJ, Enderego Completo e Telefone.
No caso de empregado, além dos documentos supracitados, é necessario a apresentacéo de documento comprobatério de vinculo empregaticio.
Forma de Pagamento: Dinheiro, Débito Automatico ou Cartdo de Crédito.



